令和4年度　販路開拓支援事業（農商工連携マッチングフェア）　実施要領
○事業趣旨 
山梨県商工会連合会と県内商工会は、県及び県内の中小企業支援機関、ＪＡ等と連携し、中小企業者や農林漁業者等がお互いの経営資源や地域資源を活用して開発した商品等の商談や販路開拓、取り組みの紹介を目的に、１３回にわたり農商工連携マッチングフェアを実施してきた。
今後も継続して行うフェアを中心に据え、入口から出口まで事業所の総合的な販路開拓を支援していく。具体的には事業所の個別支援や共通の課題に関するセミナーや各種バイヤーとの個別商談やテストマーケティング、展示会等の情報提供等を行うとともに、現場指導員の支援ノウハウの向上を目指す。
○本事業の目的と特徴 
１．山梨県の中小企業者や農林漁業者等が開発した商品等を一堂に会し、展示・紹介し、商談等に
結びつける。
２．ビジネスパートナーとのマッチングを行い、新たな商品の開発や取り組みを促進する。
３．会場内にバイヤー及びバイヤー経験者等による「個別商談会」コーナーを設置し、自社商品を直接バイヤー等に売り込む事ができる機会を設ける。
４．農商工連携・地域資源活用・新連携・６次産業化など国等の施策の紹介や相談に対応するコー

ナーを設置し、農商工等連携・６次産業化などの活動を促進する。 
　５．本フェアにて効果的な出展をするため、商品開発やブラッシュアップ、ブランディング、商品展示方法、商品規格書、紹介資料等の個別の課題に対し、個別相談及びセミナーを実施する。
　６．事業者の直接的な販路開拓支援として、バイヤーとの個別商談会（オンライン含む）を、定期的に実施し、商品等売り込む機会を設ける。また、他の展示会及び催事出店情報を提供する。
　７．いっぴんやまなしブランドとして県内道の駅や県外の商業施設への商品販売を行い、新商品のPR等を支援する。
　８．選抜した事業所へこれらの支援メニューやフェア開催への参加を伴走型で支援していくことで、指導員の支援力向上を目指す。
〇実施内容
１．農商工連携マッチングフェア

　　　事業所の商品等の商談、PR、情報交換とバイヤーとの商談会を行うフェア。
　　　　※標記内容は予定であり、募集時に変更することがあります。
日　程：令和４年１２月１３日（火）予定
場　所：アピオ甲府　タワー館２階、４階　（昭和町西条3600　TEL　055-222-1111）
募集数：８０社程度（２階会場は後述の伴走支援プログラムの参加社優先、締め切り厳守。）
　　　主　催：山梨県商工会連合会・県内各商工会
共　催（予定）
山梨県中小企業サポート連携拠点会議[山梨県　公益財団法人やまなし産業支援機構　山梨県
中小企業団体中央会　甲府商工会議所　富士吉田商工会議所　山梨県信用保証協会　㈱日本政
策金融公庫甲府支店　㈱商工組合中央金庫甲府支店　㈱山梨中央銀行　甲府信用金庫　山梨信
用金庫　都留信用組合　山梨県民信用組合]　（一社）山梨県中小企業診断士協会　ＪＡバンク
山梨　公益社団法人やまなし観光推進機構（順不同）
後　援（予定）
関東経済産業局　関東農政局　中小企業基盤整備機構関東本部　全国商工会連合会　（順不同）
　
２．販路開拓支援情報メールサービス
　　　本支援事業に関する情報（フェア情報、県内外の展示会、補助事業、その他関連情報提供）を登録者に直接メール等で送付する。また、代表的な商品情報をまとめた登録者のガイド及びホームページ作成する。
　　　　※各事業の詳細が決まり次第、本メールサービス、イントラにて随時ご案内いたします。
３．バイヤーとの個別商談会
　　　県内外の小売や食品関連、ネット販売関連のバイヤーを手配し、会場を設けたリアル商談会やオンライン会議ツールを使用した商談会を実施する。
　　　　※商品サンプル、FCPシートや企画書が必要となりますので参加希望の方は準備をお願いします。
　４．販路開拓に関連したセミナー開催
　　　販路開拓に係る共通課題に対し集合及びオンラインのセミナーを実施する。
　　　　第1回　セミナー＋事業説明会　（5/18（水）開催）　
テーマ「商談の基礎」（流通業界や販路を広げるうえでの基礎的かつ総合的な講習）
講　師　㈱ライブス　小林　竜也　氏
今後のセミナー案：商談の準備（規格書と企画書、PR）ECサイト構築実践講習

　５．個別の課題に関する専門家派遣
　　　事業者の販路開拓に関する各々の課題に即した専門家を派遣し、支援する。
　　　　※「県連専門家派遣制度」を活用し、商工会職員から依頼書をいただくことで派遣いたします。
　　　　派遣例　「販路開拓の方向性の支援」
　　　　　　　　「新商品開発に伴う、商品販促PR品（企画、PR方法等）のブラッシュアップ支援」
　６．「いっぴんやまなし」コーナー出展支援
県内の道の駅に、同コーナーの棚を設置し、事業所の地域特産品等の商品を取りまとめて、売り上げを一元管理し、試作販売を行い、販売情報から売れる・儲かる商品ブラッシュアップを行い販路開拓に努める事業。　※出展には審査があります。一定の販売手数料をいただきます。
　
７．販路開拓伴走支援プログラム
　　意欲的な事業所と指導員がセットとなり、専門家による診断を通し、各支援メニューを積極的に活用し、フェアに効果的に参加できるよう伴走型で支援する。並行して、事業所の入口から伴走支援を行うことで指導員の支援力を向上させ、成果報告会にてプレスリリースを行う（予定）。
　　
　その他、販路開拓に資する必要な事業を実施して参ります。


